EFESE TECNICO LABORAL EN AUXILIAR DE MERCADEO Y VENTAS

INSTITUTO DE FORMACION EDUCATIVO SIET: 065046 RESOLUCION N° 354 DEL 06/05/2025 DE SECRETARIA DE EDUCACION MOSQUERA CUNDINAMARCA VIGENCIA -06/05/2030
PLAN DEESTUDIOS 30 CREDITOS
m Cr.l H e i n g i0
oz Atencion Y Fundamentos de Técnicas de E Planeacioén 5 CREDlT oS
[ Servicio al Cliente Economia Ventas § Estratégica
o . m
Ll
E S ] 5 Cr.2
Ll E Fundamentos de “ 5 P H = Técnicas de -
= o : . : e . 2
o Etica Organizacional > comunicacion 5 CREDITOS
2 2 Mercadeo E 9 2 Comercial
& 2 &
=
(&) (TT] Gestion de H ; P 2 P
Legislacion Matemédticas Y ) Practicas £
—
7.} E Fuerza de Comercial Contabilidad 3 Bdsicas 6 CREDITOS
< N Ventas 2 m
[-%
o L
= [ : 2 ;
o L g Piscologia de & e g Tecnologia del !
wd o § 4 Metodologiadela & ecnologia de la 2
(§) e 2 Catedra IFESE Ventas 2 Investigacién 2 nformaciény 4 CREDITOS
L o
(&) £ &
- -
< o cr.2 o cr.2
L S Estrategias de H & . 2 : .
o S Precglo Y 2 Excel 2  Emprendimiento 6 CREDITOS
- Al Posicionamiento Z =
(7] = = g
Ll
E Cr.2 Publicidad Y Cr.2
Marketing Digital ublicidac P
e Y Redes Sociales promocion 4 CREDITOS
™ Md Md
. . - . INSCRIBETE
A Distancia (el | Créditos Modulo Transversales Especificos Institucionales Précticas @ oo g, giere, @
Pl‘esencidl H Créditos m Modulo Transversales . Especificos . Institucionales . Practicas b

Estructura modular del programa:

El programa se desarrolla bajo una modalidad modular y flexible, basada en competencias independientes. Esto permite que el estudiante pueda cursar las
asignaturas en cualquier orden, sin prerrequisitos entre ellas, y sin restriccion por semestre. Cada médulo es auténomo y esté disefiado para fortalecer
competencias especificas, facilitando una formacién dinédmica, préctica y adaptable a las necesidades del estudiante @
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